Zaktad Techniki Pro zniowej TEPRO S.A.
zatrudni pracownika na stanowisku

Specjalista ds. sprzeda zy

Zakres obowi_gzkow:
» znajomos¢ zagadnien marketingu i sprzedazy,

identyfikacja potencjalnych klientow i ich pozyskiwanie,

tworzenie i efektywne wdrazanie strategii sprzedazy naszych ustug,
weryfikacja dziatan konkurenciji,

dbato$¢ o wysoki poziom relacji z obecnymi i przysztymi kontrahentami.

YV V VY

Wymagania:
wyksztatcenie wyzsze - preferowane techniczne,

znajomosc j. angielskiego (mile widziana),
znajomosc j. rosyjskiego (mile widziana),
doswiadczenie w kontaktach z klientami (mile widziane),
latwos¢ nawigzywania kontaktéw,

prawo jazdy kat. B,

umiejetnosc¢ pracy w zespole, mobilnosc,
umiejetnos¢ analitycznego myslenia,
samodzielnosc¢ i bardzo dobra organizacja pracy,
kreatywnosc i otwartos¢ na nowosci oraz zmiany,
dynamizm, optymizm, pomystowos¢,

wysoki poziom kultury osobistej,

dobra znajomos¢ obstugi komputera.
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Oferujemy:
stabilne zatrudnienie w oparciu 0 umowe 0 prace.

atrakcyjne wynagrodzenie, uzaleznione od osigganych wynikéw,
mozliwo$¢ rozwoju zawodowego,
pakiet szkolen.
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CV i list motywacyjny nale zy przesta ¢ na adres
e-mail: kadry@tepro.com.pl lub zto  zy¢é do pokoju 117

Adres do kontaktu: Koszalin, ul. Przemystowa 5
telefon: (094) 343 24 81 wew. 210



